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Anielski biznes w komoree

de odszedl z firmy, by dziala¢ na wlasna reke, trafil idealnie. W kryzys. Przetrzymal, a pasje¢ do komorek
przekul na spolke, ktora dzi$ zatrudnia blisko 30 0sob i zyje z zagranicznych kontraktow

‘ Tomasz GRYNKIEWICZ
|

- Spdznilem sig pokoleniowo - uSmie-
cha si¢ 32-letni Jakub Lipinski, pre-
zes spolki Polidea. Tlumaczy, ze nie
zalapal si¢ na boom, gdy w Polsce
powstawaly pierwsze duze marki
internetowe: Onet, Wirtualna Polska
zy Gadu-Gadu. - Ale juz wiedy zacz)-
lem si¢ zastanawiaé, co moze by¢
nastepnym wielkim przelomem.
Postawilem na komérki - méwi
Trafil. Jego spolka przez dwalata
zrealizowala ponad ezterdzieSci pro-
Jektow dla najwigkszych graczy w Pol-
sce i duzych, zagranicznych spélek
+ | geldowych. Prawdziwe pienigdze Po-
| lidea zarabia wla$nie na tych drugich
- ponad 90 proc. przychodéw to kon-
trakty zagraniczne. Zresztg od kon-
traktu negocjowanego w Berlinie za-
czela sig jej kariera. Ale po kolei.
0d lekow do IPhone’a
Do koméreki przenoénych gadzetow
Lipinskiego ciagnelojuz na studiach
informatyeznych na krakowskie) AGH.
Nauke lgczyl wowezas z praca w wy-
dawnictwie Medycyna Praktyczna,
gdzie odpowiadal za pion informa-
tyezny. Przekonal szefow, by stworzyé
na palmtopy i komoérki z systemem
Windows Mobile aplikacje. I stworzyl
-indekslekow. Tyle ze w wydawnic-
twie mlody inzynier programista nie
mial jak si¢ rozwijaé. Koniec koicow
trafil do sp6lki z Koszalina - Psiloca
-0 ktorej w Polsce poza branzg malo
1 ktowiedzial Lipinski najpierw praco-
wal w dzale odpowiedzialnym za two-
| rzenieaplikacji na system Windows
| Mobile, szybko jednak awansowal na
dyrektora technologicznego Psiloca
| iwiceprezesa zuzydu. Wkrétoe potem,
wezerweu 2007r, pojawilsie 1Phone.
- ~Tobylo coé niess
| branzabylawszoku, tym eiie
| ‘wezeéniej wiele 0s6b zkonkurencyj-
nych firm nie dowierzalo, ze Apple
stworzy tak rewolucyjny telefon
-moéwi Lipinski. Nie chodzilo tylko
odotykowy ekran. Apple, szturmem
podbijajac rynek telefonii komérko-
wej, z dnia na dzief udowodnil, ze
tworzenie aplikacji na smartfony
moze wygl zupelnie inaczej niz
dotychczas. A poniewaz Apple po-
| trafil skloni¢ klientéw, by kupowali
nie tylko iPhone'y, ale tez tworzone
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nafi aplikacje (poprzez platforme App-
Store, gdzie Apple zabiera 30 proc. pro-
wizji od platnych programéw), szybko
przekonal do siebie programistow.
W branzy to byl wstrzas, ktéry naj-
mocniej na wlasnej skorze odczula
Nokia, tracqc narzecz Apple'a pierw-
sze miejsce w smartfonach. Jakby tego
bylo malo, kilka miesi¢cy po premie-
rze iPhone’a rynek znow zatrzasl si¢
w posadach. W branzy komérkowe) po-
Jawil si¢ nowy gracz - internetowy gi-
gant Google, prezentiljgc swo) system
operacyjny Android.

- Nie mialem watpliwo$ci. Migdzy
Nokia i jej systemem Symbian, ktéry
wowcezas dominowal na rynku, a roz-
wigzaniami Apple’a byla ogromna prze-
pasé¢ - wspomina Lipinski. Probowal
przekonaé Psiloca do swojej wizji, chcial,
by firma zaangazowala sie w prace nad
aplikacjami na nowe systemy-i0SiAn-
droida. Bez wigkszego rezultatu. - Firma
miala inng wizje rozwoju, ja inng. Ani
lepsza, ani gorsza, po prostu inng. Za-
ryzykowalem, postanowilem p4jé
swoja drogg - mowi szef Polidei. Byla
Jesien2008r.

Na swoim. | na lodzie

Lipiiski wyobrazal sobie, ze zacznie dzia-
lalnoéé jakoj firma. Chcial
projektowac i tworzy¢é rézne produkty
dla firm, ktére maja aplikacje dzmla]aoe
naurzadzeniach p: Bylj

maly problem - krym ktory zmusnl
firmy do Scigciabudzetéw nanowe pro-
Jjekty.-To byl najgorszy moment naroz-
krecanie wlasnej dzialalnoéci Z dniana
dziefi zostalem nalodzie, przetrwaé po-
zwolily mi oszczedno$ci - méwi Lipin-
ski. Do czasu, gdy poznal tzw. aniol6w
biznesu z kregu Lewiatan Business An-
gels. Rozmowy zaczal w lu() m 10()9 v
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dlaniemi -To nle-
_yekt ni ednejsponu. bylo
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lenqyglw.ze u'mapowstmue WSpomi-
na Lipinski. I wyszlo tak, Ze kontrakt,
Jedenzwigkszychw historii spélki, wy-
grali wplerwszych tygodniach istnienia
Polidei. Zkim, tego Lipinskiujawnié nie
chcee. - Moge tylko powiedzie¢, ze cho-
dziloomobilng wersje niemieckiego ser-
wisu spoleczno$ciowego - zaznacza. Tak
zreszta odpowiada na niemal kazde py-
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Jakub Uplnskl zaryzy ! homi
Dzi§ mo2e méwié o sukcesle

tanie dotyczjce zagranicznych uméw.
klauzul i, ktore po czg-

publicznie bylo wiadomo, ze wynajmuja
podwykonawcéw - méwi prezes Poli-
dei. Zdradza jedynie, ze sp6lka ma lub
miala kontrakty w Wielkiej Brytanii, we
Frang, w Niemczech czy Holandii. Bran-
ze? Bardzo rézne - od producent6w te-
lefonéw komérkowych po producen-
ta perfum czy producenta paliw. Dla
McDonald’s Polidea przygotowala wer-
sje serwisu na komorki

Lipifiski o wiele swobodniej rozma-
wiaoumowach w I\ »l-.u ep()lku stwo-

Zsystemem 0 encymym Androxd.
Z niej korzysta juz tygodnik , Polityka”
i niemieckie wydawnictwo Herder. Dla

porownywarki cenowej Nokaut.pl Poli-

deastworzylaaplikacje na komérki. Dla
Onetu- mobilnqwexsjgsemnsumapo—
wego Zumi.pl Dla Allegro - wersje ser-

wisu aukeyjnego na telefory z systemem
Windows Mobile.

Przede wszystkim kontakty
Lipinski ma dzi$ 35 proc. udzialow
w spolce. Czy nie zaluje, ze zalozyl Po-
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lideg ze wspélnikami, zamiast wy-
startowaé samemu? - Po pierwsze, za-
kladali$my spélke od zera, nie bylo
zadnego produktu. Byla wiara w to,
zerynek bedzie résl. Po drugie, to
wspolnicy przekonali mnie, by naj-
pierw zajaé si¢ uslugami dla innych
firm..Po trzecie, mieli kontakty, kt6-
rych ja nie mialem. A to si¢ okazalo
znacznie wazniejsze od pieniedzy
-mobwi szef Polidei

Dzi§, poza inwestorami i wspolni-

kami, podkreéla role wspolpracowni-
k6w w rozwijaniu firmy. - Suke: es [\)h»

deimawielug

~ cejestdyrektorem tedlmlosu.w
Bmtzykx.lohm Baileya.lamy pro-

wadz projekty.

W2009 r. (od maja do grudnia)
spolka miala nieco ponad milion zlo-
tych ﬁlycoohodt‘;lv !{I:kaysto zarobila
pona tys. pozniej
chody wyniosly 2,3 min zl. T

Wkoncu jednak i Lipiniski posta-
wil na swojej pierwotnej wizji - Poli-
dea ma dwa wlasne produkty

Ten pierwszy to%llsk, serwis na
smartfony, prezentujgcy tzw. posze-
rzong rzeczywisto$¢ (z ang. au-
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gmented reality). W skrécie dziala jak
najpopularniejszy program Lego typu

- Layar. Jeli uzytkownik smartfonu
nakieruje oko aparatu na wybrany
obiekt, Blisk moze mu np. wySwie-
tli¢ informacje, ze wlaénie stoi przed
gmachem Sejmﬂ lub kolumng Zyg-
munta. Moze tez wyszukaé pobliskie
kawiarnie (np. w promieniu pieciu-
set metréw) | wskaza¢ naekranie te-
lefonu

Na stworzenie Bliska firma pozy-
skala dotacje z Unii Europejskiej (dzia-
lanie 8.1 POIG).

Drugi produkt, o ktérym szef Po-
lidei m6wi z o wiele wigkszym en-
tuzjazmem, to usluga o nazwie ap-
phance. Z przecigtnym uzytkowni-
kiem telefonu niewiele ma jednak
wspoélnego - to produkt dla innych
programistow, ktorzy tworza wla-
sne aplikacje na smartfony i testu-
Ja. Jak zachowajg si¢ na r6znych mo-
delach telefonéw, przy rézne) roz-
dzielczoéci ekranu etc. - apphance
ma poméc w ostatnim kroku two-
rzenia aplikacji mobilnych, czyli
fazie testéw - tlumaczy Lipinski.
Innymi slowy, serwis polskiej firmy
ma pokazaé, gdzie inny program
si¢ wylozyl, dlaczego, dostarczy¢
programistom pelnej informacji o te-
lefonie, na ktérym iestowano apli-
kacje itd. Za korzystanie z apphan-
ce bedzie miesigczny abonament
(Jego wysoko§¢ bedzie zalezala od
liczby telefonéw, na ktérych wyko-
nywane bedg testy). Szef Polidei

liczy, ze apphance, ktéry na razie
Jest w wersji beta, bedzie sie cie-

szyl popularnodcig wiréd progra-

internet (tre-
Scibeda dystrybuowane przez aplika-
cje, nie przez strony internetowe), Po-
lidea nie stroni od projektéw, w ktorych
maja wykona¢ mobilng wersje strony
internetowej i dla banku, firmy ubez-
pieczeniowe itp.

- Czy aplikacje rzeczywiscie zastg-
pigstrony internetowe? Tego nie wiem.
Staramy si¢ nie skupiaé najednej tech-
nologiiitrzymaé reke na pulsie, by cos,
co wydarzy sie w USA, zdnia nadzien
nie wypchnelo nas z rynku - méwi Li-
pinski. o
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